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Ce que tu nous apportes 

• Une formation technique et commerciale 

• Plusieurs années d’expérience dans la vente de biens d’équipement haut de gamme 

• Idéalement, connaissances dans le secteur des véhicules utilitaires 

• Flexible, persévérant, enthousiaste et autonome 

• Une attitude professionnelle et authentique envers les clients/es 

• Une ouverture d’esprit et une identification aux produits à vendre 

• Français langue maternelle ou niveau C2 

• La connaissance de l'allemand est un avantage mais n'est pas obligatoire 

• Et pour finir, avoir un bon sens de l’humour          

 

 

« Une entreprise familiale innovante est à ta recherche » 
 
Nous recherchons un conseiller/ère pour les cantons du Valais, Genève et de Vaud ayant une forte 

personnalité de vente et convaincante ! Si cela te parle, nous devrions faire connaissance. 

 

Conseiller/ère de vente pour la branche des véhicules 
utilitaires 80% - 100%   
 



.  

 
 

Tes responsabilités 

• Prospection ciblée et intensive dans les secteurs de vente : Dans les parties francophones du canton du Valais, Genève et de 

Vaud 

• Suivi et maintien des relations existantes avec les clients/clientes  

• Prospection de nouveaux clients/es 

• Élaboration et calcul d’offres 

• Échanges réguliers et proactifs avec les clients/es 

• Acquérir de nouvelles parts de marché et représenter la société Notterkran dans les secteurs affectés  

• Co-responsable des stratégies marketing, des promotions et des événements clients/es 

• Participation à des événements, des salons et des expositions
 

Ce que nous offrons 

• Conditions de travail et d'emploi attrayantes (modèle d'horaires flexibles, 5 semaines de vacances, événements d'entreprise)  

• Une entreprise familiale avec un processus décisionnel court et une politique du tutoiement  

• Réglementation attractive des frais 

• Possibilités de formation continue, comme par exemple la formation aux véhicules poids lourds 

• Participation aux coûts du matériel de bureau 

• Mise à disposition d'une voiture de société, qui peut aussi être utilisé à titre privé 

• Soutien du personnel de vente avec des stratégies de marketing ciblées et des promotions percutantes 

• Co-organisation d'événements, de foires et d'expositions pour les clients/clientes  

• Une activité indépendante et à responsabilité 

• Un environnement innovant avec des collaborateurs motivés et qualifiés 

 

Alors pose ta candidature dès maintenant auprès de Nadine Zemp du service du personnel à l'adresse personal@notterkran.ch et 
rejoins notre équipe. 
Nous nous réjouissons de recevoir ton dossier de candidature complet avec photo. Si tu as des questions, n'hésite pas à contacter 
Nadine par e-mail.  


